
第三方服务商合作方案
第三方服务商定义：
第三方服务商泛指一切为电子商务从业人员提供相对于网店管家而言属差异化服务的团队和企业。第三方服务商与网店管家面向同样的客户群体，并通过差异化服务来实现价值互补，因此与网店管家存在客观的合作空间和价值。

第三方合作方式：

鉴于第三方服务商存在自己固有的服务模式，且网店管家自身的代理渠道体系涉及到具体交易和服务的执行，为避免与第三方服务商的业务存在精力冲突方面的问题，第三方服务商与网店管家的合作不纳入代理渠道体系，而是采取产品推介提成的方式来进行。当然，如果第三方有意成为网店管家的代理，也可以参照网店管家的代理合作模式来进行。
所以，各第三方服务商与网店管家官方的合作主要有以下模式：
1、代理

参考网店管家的代理政策予以执行，包含代理资格审核和销售任务要求等。
2、单向推介

网店管家提前将客户识别码发送给对应的合作伙伴，第三方服务商将网店管家产品介绍给客户后，当此客户购买，并填些合作商给予的客户识别码后，我们将根据客户识别码提供的信息为合作方商家提供相应的推介提成费用。当然，第三方服务商推介后务必提醒并确认客户购买后填写客户识别码，否则无法计算提成。
3、互相推介

主要包含链接合作，推广合作，以及商盟合作等市场和商务合作，双方合作不牵涉到具体的销售业务。

4、宣讲
此类合作主要针对各种类型网商教育培训和会议机构，合作方式主要为会议或沙龙赞助，具体赞助方式由相应的服务商与网店管家协商确定。
5、培训
培训包含现场培训和教材培训两个方面。区分两个层次，一是以管理方法介绍为主，穿插软件介绍的。另一种则是网店管家系列产品的实际操作培训。合作方式可具体为培训会讲师提供、第三方讲师培训、培训会赞助以及培训对象的购买提成等。

